
Шаги по вступлению. 
❖ Аттестация персонала по стандартам туроператора BRISCO.
❖ Подтверждение финансовой стабильности франчайзи.
❖ Подписание франчайзингового договора.
❖ Оплата роялти.
❖ Регистрация франчайзингового договора в регистрационной палате г.Москвы.
❖ Внедрение фирменного стиля согласно брендбуку. 
❖ Планирование рекламной поддержки на уровне региона совместно с туроператором BRISCO.
❖ Внедрение корпоративной системы бизнеса и внутренней политики продаж. 
❖ Проведение вводного семинара при вступлении в сеть.
❖ Выделение персонального куратора.
❖ Помощь в организации продаж: консультации, размещение на сайте туроператора BRISCO.
❖ Контроль качества работы франчайзи и качества продаж.
❖ Участие франчайзи в выработке региональной рекламной политики. 


